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1 Vorbereitung vor

dem Verkauf




ALLGEMEINE
FRAGEN

Haben Sie den richtigen Zeitpunkt erwischt?

Haben Sie eine vage Vorstellung, wie lange der Verkauf Ihrer Immobilie dauern kébnnte?
Kennen Sie den Wert Ihrer Immobilie?
Sind Sie darauf angewiesen: den Erlés so schnell wie moglich zu erhalten?

Kennen Sie den verwaltungstechnischen Aufwand (Steuern, Abgaben, etc.)?
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Kennen Sie die Vermarktungskosten (Insertion, Einholung der Unterlagen, etc.)?



UNTERLAGEN &
DOKUMENTE

Energieausweis vorhanden?

Gutachten oder Wertermittlung vornanden?

Grundbuchauszug vorhanden?

Erforderliche Verkaufsunterlxagen wie Grundrisse, Schhitte, Ansichten vorhanden?
Renovierungs-, Sanierungs- oder Modernisierungsmal3inahmen durchgefthrt? '

Preis Ihrer Immobilie schon festgelegt?
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Inventarliste erstellt und das Inventar beziffert?
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VERMARKTUNG

Haben Sie eine bestimmte Zielgruppe, die Sie fur Ihre Immobilie als Kunden gewinnen wollen?

Wollen Sie einen Immobilienmakler mit dem Verkauf beauftragen?
Wollen Sie lhre Immobilie selbst vermarkten?

Haben Sie Fotos in hoher Qualitat?

Sind Insérate schon erstellt \;vorden?

Wer bearbeitet die Kundenanfragen?

An welchen Tagen soll besichtigt werden?

O o0 o oo

Wie wollen Sie die Besichtigungen durchf[]h_ren (Ablauf)?
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Sind Sie auf kritische Fragen vorbereitet?
Wie lange soll die Besichtigung dauern?
Haben Sie lhre Hauptargumente schon vorab klar gemacht?

Wer soll die Besichtigungen durchfuhren?
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Haben Sie sich vergewissert, wie viel Sie vom Preis bei Verhandlungen abschlagen kébnnen und

trotzdem noch einen Gewinn machen (Minimumpreis)?



3. Besichtigung &
Verkaufsabwicklung
s




BESICHTIGUNG &
ABWICKLUNG

Haben Sie Anforderungen an den Kaufer?

Welché Anforderungen sind Sie bereit zu erfullen?

Haben Sie festgestellt, dass pler/die Kaufinteressent/in den Erwerb finanzieren kann?
Wer koordiniert die Bestellung des Notarvertrags und ubermittelt die erforderlichen
Informationen und Dokumente?

Wissen Sie, wann Sie die Immobilie Ubergeben wollen?
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Sind Sie rechtlich abgesichert, falls es zu juristischen Komplikationen kommen sollte?
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